
Sales Manager (m/w/d) 
für Digitalisierungslösungen

So bringst Du Dich ein:
 Du ermittelst potentielle Kunden, sprichst diese aktiv an, planst 

verkaufsfördernde Aktivitäten (z.B. Webinare, Messen, ...) und 
treibst diese voran, um neue Kontakte zu gewinnen.

 Du verfolgst nachhaltig die gewonnen Kontakte, um AIT im 
persönlichen Termin als Partner für Digitalisierungslösungen zu 
etablieren.

 Zusammen mit unserem Entwicklungsteam gewinnst du 
Neukunden und entwickelst Bestandskunden.

 Vom ersten Angebot bis zum erfolgreichen Vertragsabschluss 
führst du unsere Kunden.

Das bringst Du mit:
 Aktives Zuhören, Begeisterung für die Domäne unserer Kunden 

und kreative Lösungsideen führen Dich zum Ziel – Schema F gibt 
es bei AIT nicht!

 Kommunikationsstärke, Durchhaltevermögen sowie eine 
strukturierte Arbeitsweise

 Vertriebserfahrung (idealer Weise im lösungsorientierten 
Vertrieb)

 Sichere Anwendung der notwendigen Vertriebswerkzeuge
 Interesse an modernen Technologien & Digitalisierungsthemen

Das gehört bei uns dazu:
 Flexible Arbeitszeitgestaltung
 Mobiles Arbeiten
 Teamevents & Teamfreitage mit Aus- & Weiterbildung
 Kaffee & Pizza
 Aktuelle Hardware (auch zur Privatnutzung)

Du willst noch mehr über AIT wissen? Schau Dich einfach unter 
www.aitgmbh.de um! Dort findest Du alles zu uns, unseren Projekten 
und unserem Team oder komm einfach direkt auf uns zu!

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung per E-Mail an 
verstaerkung@aitgmbh.de!

Eine klassische Bewerbung liegt Dir nicht? Dann überzeug uns auf 
Deine persönliche Art!

AIT GmbH & Co. KG
– A Siemens Company

Leitzstraße 45
70469 Stuttgart

www.aitgmbh.de

Die AIT GmbH & Co. KG mit Sitz in Stuttgart wurde 1991 gegründet. 
Heute ist die AIT eines der führenden Entwicklungs- und 
Beratungsunternehmen für maßgeschneiderte Individualsoftware 
auf der .NET-Plattform und seit vielen Jahren mehrfach 
ausgezeichneter Microsoft Gold Partner.
Seit 2020 sind wir eine 100%ige SIEMENS Tochtergesellschaft und 
vereinen unsere agile Start-Up Mentalität mit der einzigartigen 
Power eines Großkonzerns.


